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De l2da. a deha., Sergl
Rodriguez y Serglo

Garantify

Cerfifica la capacidad de pago al
futuro inguilino 0 comprador

https.//garantify.com

ombatir la morosidad
Bpor impago de las

rentas del alquiler, pero
antes de que ocurra, Esa
es |la propuesta de valor de
Sergio Gonzdlvez y Sergi
Rodriguez con su herra-
mienta online Garantify.

ANALISIS DE MERCADO.
“Garantify resuelve la sol-
vencia de una persona fisi-
ca o juridica antes de iniciar
el proceso de bisqueda.
Este andlisis de solvencia
estd disponible online para
los profesionales del sector,
evitando asi |a repeticion
de dicho andlisis por cada
contacto que el inquilino

0 comprador realice en su
proceso de bisqueda”,
explican sus creadores, que
investigaron el volumen de
alguileres que se reallzan
en Espaiia y en otros paises
de Europa. “Todo indica
que el mercado del alquiler
tendra un crecimiento
sostenido en los proximos
anos. También investigamos
servicios similares al que

pensdbamos desarrollar,
sin que encontrasemos
nada que respondiera de
manera precisa a la nece-
sidad del mercado. Existen
alternativas al problema de
fondo gue es la morosidad
porimpago de las rentas
de los alquileres, pero son
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incompletas y llegan tarde
en el proceso logjco, por lo
que son ineficientes para el
agente inmobiliario”.

En ese sentido, “Garantify
coloca al agente inmobilia-
rio (al profesional inmobi-
liario) en el centro de su
estrategia y desarrolla so-
luciones para que satisfaga
eficientemente a sus dos
clientes: el futuro inquilino
y &l propietario. Ademas,

y en esto radica la fuerza
de Garantify, ambos salen
beneficiados de certificar
previamente”,




