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GENERACION 2.0

LA ‘START UP’ FUNDADA EL PASADO VERANO EN BARCELONA AGILIZA TRAMITES, FACILITA ELACCESO A LAS
OPERACIONES Y REDUCE LOS PLAZOS PARA FIRMAR LOS ARRENDAMIENTOS INMOBILIARIOS.

Garantify simplifica las
gestiones para alquilar

Sara Cajo.Barcelona

La gestion de los alquileres de
un piso o una oficina desbor-
da en ocasiones a los inquili-
nos, que deben presentar la
mismadocumentaciéon amul-
tiples destinatarios, mientras
que los agentes inmobiliarios
realizan a veces hasta quince
visitas, algunas de ellas estéri-
les. Para evitar estos proble-
mas nace Garantify, una start
up que, ademas de ahorrar
tiempo, agiliza y unifica tra-
mites.

Garantify es una empresa
online que recopila, gestionay
analiza la documentacion ne-
cesaria para valorar no sélo la
capacidad economica del fu-
turo inquilino, sino para de-
terminar incluso la renta ma-
ximamensual aconsejada.

La documentacion que re-
quieren es la misma que ha-
bria que presentar ante cual-
quier inmobiliaria, ademas de
la declaracion de la Renta
—tan s6lo una vez-. Después,
se otorga al potencial inquili-
no un nivel de capacidad fi-
nanciera y un certificado de
solvencia amparado por
Allianz —que emite una poliza
de impago-, ya que Garantify
asegura que el candidato dis-
pone de los ingresos necesa-
rios para hacer frente a una
renta maxima, aunque no
existe modo de garantizar el
futuro pago de los alquileres.

La empresa presta servicio
atodos los que intervienen en
el proceso de firma del alqui-

LA ‘APP’ DE LA SEMANA

@ ARANTI

Claves del negocio

CREACION: Sergio
Gonzalvez y Sergio
Rodriguez fundaron
Garantify el pasado junio con
150.000 euros.

EXPANSION: Una primera
ronda de financiacion de
100.000 euros, cubierta en
parte por una empresa
italiana, ha permitido que la
start up esté expandiéndose
en ltalia. También quieren
operar en Francia.

ler o la hipoteca. El futuro in-
quilino facilita una sola vez la
documentacion y obtiene un
certificado por correo elec-
tronico que le sirve ante cual-
quier propietario o agencia.
Esta se beneficia del sistema a

HOMOLOGACION: Estan
homologados en Catalunyay
estan pendientes de
homologacién en el resto de
Espafia.

OBJETIVO: Lacompaiiia
pretende abrir una segunda
ronda de financiacién mayor,
de 1,5 millones de euros para
ampliar la red de soluciones
adiferentes areas, como
hipotecas y préstamos
personales.

La ‘start up; que se
lanz6 en Espaiia,
empieza a operar en
Italia y quiere entrar
en Francia

Los creadores

de Garantify,

| Sergio Gonzalvez
"y Sergio

aral Rodriguez.

lahora de llevar a cabo trami-
tes como la revision de némi-
nas y rentas y al reducir el
tiempo dedicado a visitas,
pues ha habido una criba pre-
via de candidatos. El propie-
tario tiene garantias de sol-
vencia y, en funcién de la pri-
ma, se asegura el cobro del al-
quiler durante 6, 9 0 12 meses.
Segun Sergio Gonzalvez,
CEO de Garantify, con esta
medida se fideliza a los due-
flos de pisos, porque “el pro-
pietario que tiene una vivien-
davaciay no la alquila lo hace
por el miedo al cobro, pero, al
haber garantia, hay confianza
ytranquilidad”.

La tarifa de Garantify para
particulares y autonomos es
de 29,99 euros. Las agencias
abonan 59,95 euros (mas
IVA) de suscripcion y 19,95
euros (mas IVA) al mes.

NEGOCIOS EN RED

Josep Lluis Sanchez-Fortun arranca su empresa desde Lleida.

Nace Skilbo, una red social
para intercambiar talento

Manel Haro. Barcelona

Skilbo es una red social de
personas que ofrecen su ta-
lento a otras a cambio de di-
nero. Se trata de un tablon
de anuncios de perfiles per-
sonales con habilidades que
se ofrecen a otras personas
que las han buscado previa-
mente.

Dice su fundador, Josep
Lluis Sanchez-Fortin (Llei-
da, 1985), que “no es un por-
tal de oportunidades de tra-
bajo sino que se trata de un
lugar de encuentro donde
los usuarios comparten su
talento bajo pago”.

Este nuevo proyecto ha
arrancado con una inver-
si6n de 15.000 euros, que se
ha destinado casi integra-
mente al desarrollo del sitio
web.

“Esperamos tener hasta
100.000 cuentas activas
después del primer afio, con
una media de dos transac-
ciones mensuales por usua-
rio”, explica Sanchez-For-
tan, quien espera una factu-
racion de 60.000 euros
mensuales a finales del pri-
mer ejercicio, con el reto de

duplicar los resultados a
partir del segundo.

Sanchez-Fortin se habia
dedicado hasta ahora a la
arquitectura: “He trabajado
en diferentes paises y he
comprobado laimportancia
que tiene conectar con per-
sonas cuyos conocimientos
ofrecen visiones diferentes
a las propias”. El es el socio
mayoritario, con un 80% de
la empresa, mientras que el
otro 20% esta repartido en
pequefios paquetes entre
socios menores. El funda-
dor espera cerrar la finan-
ciacion para poder generar
“una campana de marke-
ting que hara de Skilbo un
fenémeno viral”.

Funcionamiento

El negocio se basa en apro-
vechar el rendimiento de las
transacciones que esperan
tener, con comisiones de
tres euros para pagos reali-
zados a través de su plata-
forma de pago online. Tam-
bién es posible que los usua-
rios ganen visibilidad con
distintas herramientas y un
pagode15 euros al mes.

BUMBLE

LO MEJOR

* Laaplicacién permite conocer gente, hacer amigos o
desarrollarse profesionalmente, todo, desde la misma aplicacion.

» Los usuarios de Google Play han calificado la aplicacién conun

Bumble es una plataforma social para conocer
gente. Su creadora es Whitney Wolfe, quien
presentd el pasado martes la aplicacion en
Barcelona. Bumble nacié de un deseo de

La vida es corta reinventar las viejas costumbres. En esta red 36 sobre 5.
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iniciar un primer contacto con otras personas. LO PEOR
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ampliar la red de contactos.



